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2A.1.1 Configurar Vendedores y Perfiles

Entrar a Configuracion / Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores.

Vendedores

Capturar el codigo del Usuario, seleccionar la Pestafia Vendedor/Trabajador vy activar la casilla Vendedor.

[ Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresidn
Identificacion del Usuario

Emprasa: |1 v DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.
Sucursal: |1 ¥  Matriz

Sin Imagen

Asigmada
Usuario: |2 ¥
Apslidy patams Apzlldo Matzma Hemzre(s] Mamere coma
Persona w | |MIRANDA ZAZUETA DAVID | DAVID
Generales  Permisos | Vendeder/Trabsjador || Diversos
Vendedor: & Trabsjador: | | Cperader: | | Comprador: ||
Ruts de Venta: | Costo Hora: 0
Comisiones
Supervisor: 1 o Provesdor: 502 | MI UETA DAVID
% Comisidn: 10,00

Histdrico de Presupuestos anuales de Ventas
Afio: | v % Ventas en Miles: ]

Distribucion Mensual: b

Histdrico de Presupuestos anuales de Trabaijos/Servicios
Afio: ;ﬂ Usuarios, Vendedores y/o Trabajadoras x| & Proveed reedores *

Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresion

Identificacion del Proveedor| Acreedor

Empresa: |1 » DEMOSTRACICN ECO-HORU PROHIBIDD SU USO COMERCIAL, 5.4, DE C.V.
Sucursal: |1 v Matriz

Provesdar: 502
Apallcs Patarma Apailize MatEmD Mamere[s]
| v | |[MIRANDA | | ZAZUETA | |DAVID

Generales | Clasificacion y Tipos | Datos Proveedor |~ Datos Bancarios | Diversos
Datos del Proveedor/Acreedor

Clase para diferendar su operacién: |1 ¥  Nadonal Parte Relacionada Totales en reportes: |1 v | Local

Tipo de Proveedor: (1 Comercio Proveedor cabecera de GRUPO: | |
Grupe, Categoriz o Familia: || »

Limite de Crédita: |0 |
% Descuento: | o

% Descuentos Adicionales: | |
Tipo: |2 = Acresdor

Cédigo de Proveedor del Vendedor

Para el control y pago de las comisiones por ventas devengadas es necesario que al Vendedor se le asocie un clave de proveedor en
el Catdlogo de Proveedores de Cuentas por Pagar y se le indique que es del tipo Acreedor.
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Perfiles
Un Perfil sirva para agrupar a varios usuarios ya sean vendedores y/o trabajadores. Para asignar a un Vendedor un Perfil seleccionar

de los que se muestran en la ventana.

Para dar de Alta un Perfil o para que se considere el Perfil en el pago de comisiones, entrar a la Pestafia Permisos y dar clic en el

Parfil 4 | sistema: o . . . .
campo —eril 0 meny s=tema: | y se muestra la pantalla para dar de alta o modificar un Perfil. En la parte inferior Opciones
Especiales por Modulo activar la casilla Comisidn en Ventas.

£ Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresicn

Identificacion del Usuario
Empresa: |1 ¥ DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDC SU USO COMERCIAL, 5.A. DE C.W.

Sucursal: |1 ¥ | Matriz

Usuario: |2 hd
Apzlida patema Apzlida Matemo Momire(s] Mambre corta
Persona w | MIRANDA ZAZUETA DAVID | DAVID |

Generales ~ Permisos | vendedor/Trabsjador | Diversos

Permisos y restricciones
Area Empresa: 10 |+ Ventas

Tipo de Usuario: |10 | % Ventas
Parfil de mend sistema: 1030 w | Ventas - Vendedor Sucursales a gue tiene derecho
Usuarios para Eliminar: A b
Usuarios para Cancelar: ¥ bt
rmitir modificar Comprobantes: | |
Cddiae en el sistema de ndmina: |

Timm ol Pl b o -

@Usuarios,“ dedores y/o Trabajadores * [ Perfiles *

- Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Contrasenfa pan

Sucu

Identificacion de Perfiles
Usuario Perfil: (1030 [v
Nombre: |Ventas - Vendedor

Tipos de Comprobante a los que tiene permiso (VENTAS Y COMPRAS) Series a los que tiene permiso (VENTAS y COMPRAS)
Ventas: 5,10 | Compras: | |Inventarios | | Ventas: | |Compras: |

Seleccione Meniis y Submeniis a que tiene derecho con opcidn de mantenimiento u otras.

ERP  CRM

Seleccionar Menis Selecrionar Mantenimientos

_J," L] Configuracian

[_] = Diversos || {Akas y Cambios) _| Eliminar
|| Ll Emprasas || {Alas y Cambios) || Eliminar
] Impuastos |_| (Alkas y Cambios) | Eliminar

Opciones especiales por MODULO
VENTAS || Crédito y Cobranza  Inventzrios = Emision de COMPRAS | Fiscal | CRM | Produccicn

Permiso a botdn Otras Opciones: | | Bloguear campo de Folio en Emisidn: || Consolidar Informacion: || Solo por autorizar:

Imprimir Comprobantes ya impresos: | | Puede modificar (i i itido: Bloquear Totales: || Sola listos para facturar:
Activar Precic Fijo en Arbiculo: || Activar Campum Comisidn en Ventas: |« Acceso WEB: ||
Solicitar Sucursal Afects KARDEX: || No permitir Camblér estado de Corte de Caja: | Mostrar Padidos en pantallz: |_|

KN 4 P v QHFH 92

Asignar a un Vendedor un Perfil )
. ) . Parfil 4 j siskema:
Para que un vendedor se agrupe dentro de un determinado perfil, entrar a la pantalla del Usuario y en —=filce meny si=tema: |

entrar a la ventana y seleccionar el perfil. Ejemplo: 1030 Ventas —Vendedor. Asi se facilita el pago de comisiones para un grupo de
vendedores, también tiene que tener la indicacidon de que es Vendedor como se explicd anteriormente.
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2A.1.2 Configurar-Asignar Comisiones por Venta Devengada

Entrar al Menu Ventas / Comisiones /Configurar-Asignar Comisiones por Venta Devengada.

Capturar la Empresa, Sucursal y el nimero de identificacion para dar de alta un concepto de Comisiones y su Nombre. Por ejemplo:
1 Comisién Venta.

[l configurar/Asi Comisi Por Venta Devengada *
Altas, Bajas, Cambios, C Itay/o i6

Identificacidn de la Comision
Empresa: (1 |+ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI
Sucursal: 1 v | Matriz
Comisidn: (1|~ | Comisidn Venta
Nombre: |Comision Venta |
Vigencia del: [01/01/2015 [§ al: [31/12/2015 [§ | | Desconter Notas de Crédito  |+] Comisiones por Utilidad

Confi ion de por jes de
Ven/Trab Perfil Tipo Articulo %% Comisidn Tipo Articulo Rango % Aplicar
MIRANDA ZAZUETA DAVID Menudeo 10.00 % Menudeo 0-30 100.00 %

Fechas y Comentarios
Fechas v Comentarios:

OB K4 B H 9

Capturar el rango de Fechas para la Vigencia de la comisién. La casilla Descontar Notas de Crédito si se activa entonces del total de
importe de la factura si tiene notas de crédito se restan y sobre el subtotal se calcula el porcentaje de comision.

La casilla Comisiones por Utilidad si se activa entonces el célculo de las comisiones es sobre el importe de la utilidad. La utilidad se
obtiene restando el costo del precio de venta.

La casilla Aplica para todas las Sucursales de esta Empresa si se activa esta casilla la configuracién de porcentajes y su aplicacién
es igual para todas las sucursales de la empresa.

Configuracién de Porcentajes de Comision
El porcentaje de comision se puede asignar a varios vendedores agrupados en un Perfil o por Vendedor.

Previamente se deben de haber dado de alta los Vendedores y los Perfiles en la opcién Configuracién / Usuarios, Vendedores y/o
Trabajadores.
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2A.1.3 Configurar Cuentas y Conceptos de Cuentas por Pagar

Entrar a Cuentas por Pagar / Cuentas de Cuentas por Pagar.

Alta de Cuenta por Pagar

Aqui se define la Cuenta para el control del registro, pago, estados de cuenta, consultas y reportes de las comisiones.
@ Cuentas de Cuentas por Pagar *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion de las Cuentas por Pagar
Cuenta por Pagar: |2240 |+ | Comision a Vendedores

Nombre: |Comision a Vendedores
Cuenta Tipo: (2150 |+ | Comisiones

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:
K 4 b M QH 9

Capture el Codigo y Nombre de la Cuenta por Pagar y asignele la Cuenta Tipo 2150 Comisiones. La Cuenta Tipo le indica al sistema el
funcionamiento de la Cuenta por Pagar.

Alta del Concepto de Cargo y Abono para la Comision de Ventas
Entrar a Cuentas por Pagar / Conceptos Cargos/Abonos CxP.

En esta pantalla se definen los Conceptos de Cargo del 1 al 100 y los Conceptos de Abono del 101 al 200. Esimportante al dar de
alta un concepto asignar un nimero en el rango dependiendo de la operacidn del concepto.

Digitar el nimero de Concepto de Cargo en el rango del 1 al 100, Nombre, Nombre corto y seleccionar en la ventana el Concepto
Tipo

[J Conceptos Cargos/Abonos CXP
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion del Concepto de Cargo/Abono de CXP
Concepto: |90 » Cargo
Membre: [Pagoe de Comisién Vendedor |

Mombre corto: |PagComVen
Concepto Tipo: |90 * | Pago Comisidn Agente

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K oJ4 b M Q H 9

Segun los requerimientos se pueden dar de alta varios conceptos de Cargo para Pago de Comisiones por ejemplo: Efectivo y
Transferencia.
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Digitar el nimero de Concepto de Abono en el rango del 101 al 200, el Nombre, Nombre corto y seleccionar en la ventana el
Concepto Tipo correspondiente a su operacion en el sistema.

L] Conceptos Cargos/Abonos CXP
Altas, Bajas, Cambios, C Ita y/o Imp

Identificacion del Concepto de Carge/Abono de CXP
Concepto: (190 |+ Abono
Nombre: [Comisidn Vendedor |

Nombre corto: |Com\Ven
Concepto Tipo: (190 |~ | Comisidn Agente

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K 4 b QB 9

Entrar a Tesoreria / Catalogos de Tesoreria/ Conceptos Cargos/Abonos Tesoreria.

2A.1.4 Configurar Concepto de Comisiones en Tesoreria para pago con Cheque

Digite el NUmero de Concepto y su Nombre para identificarlo. En Concepto Tipo seleccione en la ventana el concepto que
corresponde a su tipo de operacidn, como se muestra en la siguiente pantalla.

] Conceptos CargosAbonos Tesoreria *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion del Concepto de Ingresos/Egresos (Cargo/Abono) de Tesoreria
Concepto: |191  |w Salidas o0 Abonos

Nombre: |Pago Comisidn Vendedor Cheque
Mombre corto: [PagComVenCH

Concepto Tipo para diferenciar su operacion
Concepto Tipo: (191~ | Pago Comisidn Agente
Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K. 4 b QE 9

,

Haga clic en el menu “Ventas” y seleccione el subment “Comisiones — Entrega de Comisiones por Venta Devengada”.

2A.1.5 Configurar la Generacidon de movimientos de comisiones a Cuentas por Pagar

Entrar a Ventas / Comisiones / Entrega de Comisiones por Venta Devengada.

En la parte inferior de la pantalla localice el botén “Otras Opciones” ~ “*  y haga clic en el mismo, presenta la siguiente ventana:

Comisiones de Ventas (% |
Generacion de Comisiones
|+| Generar Comisiones de Ventas

|+| Agrupar Por Comprobante al Generar Comisiones

Manejo de Cartera de Cuenta por Pagar del Saldo del Vendedor

Para el manejo de la cartera del vendedor en Cuentas por Pagar Tipo de Péliza: [0 ~ | Diario
capturar el Tipo de Péliza, Cuenta de Cuentas por Pagar y el Concepto Cuenta: |2240 | | Comisién a Vendedores

o ez Concepto Comisidn: |190 ~ | Comision Vendedor
de Comisién (Abono). .

Cuando en esta misma opcidn se realiza la Generacién de Comisiones

se toman estos parametros para generar la pdliza de movimientos —
para afectar los saldos de Cuentas por Pagar de los vendedores.
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2A.1.6 Entrega de Comisiones por Venta Devengada

Entrar al Menu Ventas / Comisiones /Comisiones por Venta Devengada

Indicar la Fecha Inicial a la Fecha final para generar el reporte para el pago de las comisiones sobre ventas. En la pantalla se muestran
diferentes opciones de nombre del reporte, contenido, ordenamiento vy filtros de datos.

Entrega de Comisiones Por Venta Devengada #

Comisiones Ventas
Opciones del reporte
Rango de Fechas Nombre de! reporte: [COMISIONES VENTAS |
para el célculo de las I —)  Fecha: [01/06/2015 [ 9  al [16/06/2015 [§ Predefinido: [ i v
Clic para nuevo Predefinido
comisiones a pagar. Contenido: [Adetalle |~
QOrdenado primero por: |Vendador - Tipo Articulo -
Después por: [Empresa - Sucursal - Contado - Crédi v [ |Empresa | _|sucursal (Salta de Hoja)
Después Por: [Ningunos ™
Filtro de datos
Empresa: | J
Sucursal: | |
Filtros de Tipo de Comprobantz: | |
Serie: | J
Datos Folio: | |
Estado SAT: [Tedos ~ |w

Cliente: | J
Nivel Socio Econdmico: | |
Moneda: | |
Vendedor: | J
Trabajador: | |
Categoria Articulo: | |
Tipo Articulo: | |
|

Usuario Elabora: |

Generacion del Reporte
e  Para que un Perfil intervenga en comisiones en la pantalla de configuracién en Opciones Especiales por Mddulo en la
pestaiia Emision de Ventas se le activd la casilla Comision por Ventas.
e  Para que un Usuario intervenga tiene que tener activada la casilla Vendedor.
e Para que una factura se considere al momento de emitirse se le asigna el Vendedor.
e  Se verifica la configuracién para cada tipo de Comision en la opcién Ventas / Comisiones / Configurar-Asignar Comisiones
por Venta Devengada, como se muestra en pantalla.

["] configurar/Asignar Comisi Por Venta D« da #
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresién
Identificacién de la Comision
Empresa: (1 |v | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI

Sucursal: 1| v Matriz P .
Comisién: 1|~ | Comisiones por Venta % de Comision a pagar

Hombre: | segjn los dias desde la
Vigencia del: [01/01/2015 [8  al; [31/12/2015 [§ | | Descontar Notas de Crédito || Comisiones por Utilidad

emisién al pago

[« i6n de por jes de isid -
Vendedor Ven/Trab Perfil Perfll Tipo Articulo % Comisidn Tipo Articulo Rango % Aplicar
Ventas - Vendador Menudeo 10.00 % Menudeo 1-9999 100.00 %
VENDEDOR 1 . Mayoreo 12.00 % Mayoreo 1-15 100.00 %
VENDEDOR 2 . Constructora 12.00 % Mayoreo 16-9959 80.00 %
Constructora 1-9999 100.00 %

Tipo de Articulo y % de
Comision.

1. Enelcélculo de las comisiones solo intervienen las facturas pagadas en el rango de fechas indicado. Opcionalmente para
descontar las notas de crédito se activa la casilla Descontar Notas de Crédito.

Si se activa la casilla Comisiones por Utilidad, entonces el calculo se hace en base a la utilidad restando al precio de venta
el costo de los articulos.
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2. Comisiones por Perfil. A todos los perfiles que se les configurd la casilla Comisién en Ventas. Se calcula comisiones a
todos los vendedores que tienen asignado ese Perfil. En cada factura se verifica por articulo si es del tipo de articulo que
se indico en el renglon de comisiones, en cuyo caso al importe se le aplica el porcentaje de comisidn indicado y se le

asigna al vendedor correspondiente.

Comisiones por Vendedor. Si la factura tiene asignado ese Vendedor y el Tipo de Articulo, al importe o a la utilidad se le
aplica el porcentaje de comisidn indicado en el rengldn.

3. Se busca el porcentaje a pagar de la comisidn segun los dias que tardaron en pagar la factura y el tipo de articulo y se le

aplica a la comisidn antes calculada.

4. Comisiones al Supervisor. Si en la opcidn Configuracion / Usuarios, Vendedores y/o trabajadores al entrar a un Usuario
en la pestafia Vendedor/Trabajador, tiene la indicacion que es Vendedor (interviene para el calculo de comisiones) y en el
campo Supervisor tiene asignado el cédigo de otro Usuario y un Porcentaje, significa que de sus comisiones se le va
descontar ese porcentaje para pagarselo al usuario Supervisor.

Un ejemplo de este reporte se muestra a continuacion

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.

26/08/2015 11:23:58 a. m.

Emp Suc Mombre

COMISIONES VENTAS DEL 26 AGO 2015

Hoja: 1 de 1

Fecha Serie/Folio Cliente  Hombre Articulo Descripcion Cantidad Utilidad Importe Fecha Pago Dias %B %D %A Comision
2 MIRANDA ZAZUETA DAVID
1 Menudeo
1 1 Matriz

Ventas Mercancias y Servicios
26/08/2015 CFDI44 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS 4 DISCO DUROD LAP-TOR 500 GB 10.00 393.79 3,937.90 26/0812015 0 10.00 100.00 10.00 393.79
26/08/2015 CFDI45 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS 3 MICRO SD 32 GB 500 117.00 58500 26/08/2015 0 1000 10000 1000 58.50
Total Ventas Mercancias v Servicios 15.00 4,522.90 452.29
Total Del Dia/Periodo 15.00 4,522.90 452.29
Total Acumulado Mensual 2.00 1,050.00 105.00

Total Acumulado Mensual (Actual)

15.00

0.00 0.00

En el reporte anterior podra ver a detalle el desglose de las Comisiones por Venta devengada. Al cerrar el reporte se muestra la

pantalla de abajo.

Generacion de Comisiones.

Se muestran los renglones de movimientos de comisiones generados. Es posible modificar el Importe a Pagar de un rengldn.
Seleccione los movimientos que se generaran en la pdliza para Cuentas por Pagar.

Presione el botén
vendedores.

| Generar Comisiones

Generar Comisiones de Ventas

Generacion de Comisiones
Emp Suc Fecha | Vendedor
@ 1 1 26/08{2015 MIRANDA ZAZUETA D
@ 1 1 26/08{2015 MIRANDA ZAZUETA D

|_| Todos || Ninguno

ERP SuperADMINISTRADOR

, al terminar este proceso ya se afectd la cartera de Cuentas por Pagar de los

SerigfFolio
CFDI44
CFDI45

Cliente Articulo

SERVICIOS ADMINISTR. Comprobante: CFDI44
SERVICIOS ADMINISTR. Comprobante: CFDI45

Guia de Comisiones

%]
Comision Pagar
393.79 350,00
58.50 58.50
452.29 408.50
Generar Comisiones ][ Cancelar ]
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2A.1.7 Reporte de Comisiones Generadas
Entrar a Ventas / Comisiones / Comisiones de Venta Generada.

Capture los filtros requeridos para imprimir [ |Comisiones De Venta Generada *
el reporte de Comisiones Generadas y haga Comisiones Ventas G !

i o o, ! D . Opciones del reporte
clic en el botén “Imprimir ubicado en Nombre del reporte: [COMISIONES VENTAS GENERADAS

: = |26/08/2015 26/08/2015 Predefinid w
la parte superior derecha de la pantalla. Fecha: 26/082015 [ 3l 26/08/2015 [ e _—_—_—_—_——

C ido: A detalle v
Ordenado primero por: |Empresa - Sucursal v [_|Empresa  [_|Sucursal (Salto de Hoja)

Filtro de datos
Empresa:
Sucursal:
Serie:
Folio:
Cliente:
Vendedor:
Usuario Elabora:

El reporte muestra el detalle de las
Comisiones por Ventas Generadas en el punto anterior.

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.

26/08/2015 11:56:40 a. m. Hoja: 1 de 1
COMISIONES VENTAS GENERADAS DEL 26 AGO 2015
Emp Suc Fecha Serie / Folic Cliente  Nombre Generada Comisién A Pagar Pagade
1 1 Matriz
2 MIRANDA ZAZUETA DAVID
1 1 26/08/2015 CFDI44 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS ECO-HORLU, S.A. DE C.V. 26/08/2015 393.79 350.00 0.00
1 1 26/08/2015 CFDI45 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS ECO-HORLU, S.A. DE C.V. 26/08/2015 58.50 58.50 0.00
Total Vendedor: 45229 408.50 0.00
Total Sucursal: 452.29 408.50 0.00
Total Empresa: 45229 408.50 0.00
Total: 452.29 408.50 0.00

2A.1.8 Pago de Comisiones por Venta Devengada por Vendedor
Entrar a Ventas / Comisiones / Pago de Comisiones.

Indique Empresa y Sucursal. Seleccione la Cuenta de Comisiones, capture el cddigo de Proveedor del Vendedor y se muestran en
pantalla los Comprobantes con Saldo.

Capture en la parte superior Detalle del abono el Importe a pagar, Concepto y Método de Pago. Active los Comprobantes a
Pagar/Abonar, haga clic en “Aplicar Movimiento” para pagar las Comisiones al Vendedor.

«wPago de Comisiones

Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresién

Filtros de Bsqueda de Comprobantes por Pagar -
Empresa: |1 v Sucursal: 1 v Cuenta: 2240 v Proveedor 2| MIRANDA ZAZUETA OSCAR DAVID

Todo: [+ Limite de Crédito: 0.00 Saldo: 408.50 Disponible: -408.50
Detalle del abono
Abonar: 408.5| Abonade: Disponible Concepto: 30 | v Forma pago: |TRANSFERENCIA | Fecha: 26/08/2015 [
Banco: |HSBC ¥ Moneda: |1 - T/C: Método: [Transferen v
‘Cuenta Destino: | |  Reposicidn Caja Chica

Comprobantes por Pagar/Pagados

C con saldo aplicados
[LITodos Abrir Generacién de Pdlizas
Todas Emp  Sucursal Serie y Folio = FactProv  Emisidn  Plaze Vence Comprador Mon Total Saldo Abono Observaciones  Imprimir
[ Matriz CFDI%4 44 26/08/15 0 26/08(15 350,00 350,00 350.00 Liquida @
¥ 1 Matriz CFDI45 45 26/08/15 0 26/08(15 58.50 58.50 58,50 Liquida =
4 v
[=] Aplicar Movimiento Total Facturas: 408.50 Total Saldo: 408.50 Total Abonado: 408.50
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Pago con Cheque
Entrar a Tesoreria / Cheques / Emisién de Comprobantes de Cheques.
Proceda a dar los datos del Vendedor, importe y comprobantes a pagar para la emisién del cheque.

¥ Emisién Comprobantes de Cheques *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion ALTA: Registro NUEVO.

Identificacion de Emision de Comprobantes de Cheques

Empresa  Sucursal Tipo Pago  Chequera Folio Fecha Hora

[ENE 1 |~ 1 |~ 1 v 200 Todo: |+ 27/08/2015 a 09:30:51
Proveedor 2| MIRANDA ZAZUETA O5CAR DAVID |_|Abono en Cuenta Cancelado:

Beneficiario: |__[tndicar Nombre Beneficiaria Pagos Programados

Detalle de importes
Importe del cheque: [0 Seleccionado: 1,120.69] Disponible a seleccionar: | -1,120.69] No. Péliza: 200 | Datos para Diot
Origen y desting v | Moneda [1_|v| TC Concepto: [191 |~ Pago Comision Aplicado: [27/08/2015 [ 9 Tipo ||+ |Reposicidn Caia Chica
Wer Anficipos

Comprobantes por Pagar
Comprobantes con saldo | Captura Pdliza

Todas Emp  Suc Serie y Folic FactProv  Emisidn Plazo | Vence Mon Total Salde Abone Observaciones
¥ 1 1 CFDI46 46 27/08/2015 27/08/2015 1,120.69 1,120.69 1,120.69 Liquida
gAplwmr Ajustes () Info. Total Facturas: 1,120.69 Total Saldo: 1,120.69 Total Abonado: 1,120.69 | Vista previa de PDF

Ko b o E s &

2A.1.10 Estado de Cuenta del Vendedor

Entrar a Ventas / Comisiones / Estado de Cuenta Vendedor.

Seleccione Empresa, Sucursal, Cuenta de Comision y codigo del Proveedor, para que muestre en la informacion de los movimientos
en pantalla, como se muestra a continuacion:

Filtros de Datos

Empresa: (L |~ DEMOSTRACION ECO-HORW PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE CV.
Sucursal: (1w | Matriz

Cuenta: (2240 |~ Comisign a Vendedores Consolidar las Empresas y Sucursales para Estado de Cuenta: ||
Proveedor 2| MIRANDA ZAZUETA OSCAR DAVID [ NAINARI 1198 F
Fecha al: [27/08/2015

Estado de Cuenta -
:j Enviar
Acumulados | Awxdliares || Resumen Vencimientos Exportar

Enero | Febrero | Marzo | Abrl | Maye | Junio | Julio | Agosto Septiembre | Octubre | Moviembre | Diciembre

Movto Emision Concepto SerieFolio  FactProv Afecta Vencto | Referenda Cargos Abonos  PDF

E3 250815 Comisidn \ CFDI43 43 250815 105.00

E3 250815 Pago de Ct  CFDI43 43 CFDI43 250815 TRANSFERENCIA 105.00

D2 260815 Comisidn \ CFDI44 44 260815 350.00 o

E4 260815 Pago de C1  CFDI44 +4 CFDI44 260815 TRANSFERENCIA 350.00

D2 260815 Comisidn v CFDI45 45 260815 58.50 .

E4 260815 Pago de C:  CFDI4S 45 CFDI45 260815 TRANSFERENCIA 58,50

D3 270815 Comisidn \ CFDI46 46 270815 1,120.69

E5S 270815 Pago Conti CFDI46 46 CFDI46 270815 1,120.69
No. Cargos : 4 Saldo Anterior Cargos Abonos Saldo Actual
No. Abonos: 4 0.00 1,634.19 1,634.19 0.00

K oq [ bos

Nota. Solo podra consultar el Estado de Cuenta el Usuario Vendedor conectado en el sistema.
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2A.2 Entrega de Comisiones por Entrega
2A.2.1 Configurar Comisiones por Entrega
Entrar a Ventas / Comisiones / Configurar- Asignar Comisiones por Entregas.

En la pantalla de esta opcion se indica por Articulo el Importe Unitario que se va a pagar por cada Articulo de este Tipo
Entregado. Posicionarse en el renglon y capturar el Cédigo del Articulo o presionar F2 para activar la busqueda por una parte del
nombre o alguna otro parte conocida de los datos del Articulo y a continuacion el Importe de la comision que se va a pagar por
cada uno de estos articulos entregados.

[ ] configurar/Asignar Comisiones Por Entregas *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresicon
Identificacion de la Comision
Empresa Sucursal
LIy v

Configurar/Asignar Comisiones Por Entregas

Articulo Descripcidn Comizsign
2 Impresora HP Deskjet 1200 50.00
E Servidor Hewlett Packard 200.04

Al registrar la Salida de Vehiculos para Reparto se asigna el Chofer y los Ayudantes que realizaran la entrega en la opcién Ventas /
Control de Entregas y Flotillas / Salida de Vehiculos como se muestra en la pantalla siguiente.

& Salida de vehiculos %
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresidn

Identificacidn de la Salida

Empresa: |1 ~ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI ES‘TADCI

Sucursal: |1 w | Matriz TRANSITO
Folio: 2 FECHA Y HORA

Vehiculo: |1 | Camioneta Nissan Blanca 2013 30/07/2015 316:39:21]

Chofer: 1 |+ | ESTANISLAO BRINGAS
Ayudante: |2 |~ GUADALUPE LOPEZ
Ayudante: | |v
Ayudante: | |+
Kilometraje: |0
Foranea: |_| Combustible: 0

Relacion de Comprobantes a Entregar
Basqueda por Codigo de Barras
Lea el codige de barras impreso: |
Busgueda por Serie/Folio

Empresa  Sucursal Comprobante Serie Folio
1 ~ 1]~ [0 [~ |cFoI | | i
Emp  Suc T/Com Serig/Folio Emisidn | Cliente Importe
[[1 1 30 CFDI19 01/07/2015 LAS AMAPAS, 5. DE R.L. 8,526.00 UJ
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2A.2.2 Generar Reporte para Entrega de Comisiones por Reparto
Entrar a Ventas / Comisiones / Entrega de Comisiones por Entrega.

En la pantalla se muestran las opciones del reporte y filtros de datos. Seleccione el Rango de Fechas para el cdlculo de las
comisiones. Se tienen diferentes opciones de Contenido, ordenamiento por Empresa-Sucursal y Chofer/Ayudante y diversos Filtros
de Datos.

Entrega de Comisiones Por Entregas
Comisiones Ventas Entregas
Dpciones del reporte
Mombre del reporte: |COMISIONES VENTAS ENTREGADAS

Fecha: |01/05/2015 ﬁ al |30/07/201% ﬁ Predefinido: | -
Clic para nuevo Predefinido

Contenido: |A totales =
Ordenado primera por: |[Empresa - Sucursal w
Después por: |Chofer/Ayudante - [ JEmpresa [ Jsucursal (Salto de Hoja)
Filtro de datos
Empresa
Sucursal

: |
s |
Tipo de Comprobante: | |
: |
: |

Serie:

Folio:
Estado SAT: Todos (v

Cliente:

Nivel Socio Econdmico

: |
: |
Moneda: |

Chofer [ Ayudante: |
Categoria Articulo: |
|

: |

: |

Tipo Articulo:
Articulo:
Usuario Elabora

Un ejemplo de este reporte se muestra a continuacion.

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.

240712015 05:25:55 p. m. Haja: 1 de 1
COMISIONES VENTAS ENTREGADAS DEL 01 AL 31 JUL 2015
Importe Com.
1 1  Matriz
AN BRI GAS 30000
Total Sucursal: 300.00
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2A.3 Bonos a Vendedores

Entrar Ventas / Comisiones / Configurar — Bonos por Ventas

En esta opcion se definiran las Metas de Ventas Mensuales en un Afio y el importe del Bono a pagar a los Vendedores segun la meta
de ventas que alcancen en el mes. Seleccionar la Empresa, Sucursal y el Afo.

Configuracion de Bonos de un Mes

Se capturan los renglones de la Meta de Ventas de forma escalonada capturando en cada uno el importe del limite inferior y
enseguida el bono correspondiente. Asi en el ejemplo mostrado en la pantalla, el primer escalén es, si vende de $ 50,000.00 a
$99,999.00 se le paga un bono de $3,000.00, si vende de $100,000.00 a 199,999.00 esta en el segundo escaldn y se le paga un bono
de $ 5,000.00. Asi por ejemplo, un Vendedor cuyas ventas en el mes fueron de 55,000.00 se le paga un bono de $3,000.00

7 Configurar/Bonos por Ventas #
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion

Identificacion del Bono
Empresa: |1 |~ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI
Sucursal: (1 |~ | Matriz
Afo: (2015 |+

Pestaiia para cada mes del afio
Configuracion del Bono

Enero || Febrero | Marzo | Abrl | Maye | Junio | Julio | Agosto | Septiembre | Octubre | Moviembre | Diciembre

Meta de Venta Bono
Meta de Venta 50,000.00 3,000.00 Copiar Otro mes: -
escalonada y 100,000.00 5,000.00
Bono a pagar 200,000.00 10,000.00

Copiar Metas de Venta de un mes a otro
Si las Metas de Venta de un mes son iguales a las de un mes que ya tiene Metas, se tiene la opcion para copiarlas:
e  Seleccionar la pestafia del mes a poner Metas.
e Seleccionar el Mes que tiene las metas de venta en la Ventana del campo Copiar Otro Mes.
Se envia un mensaje diciendo que se van a sustituir las metas de ese mes por el seleccionado en la ventana, por ejemplo,

si la pestafia es del mes de Marzo y en la ventana se selecciona Febrero, se copian las metas de Febrero al mes de Marzo.
Presionar el botdn Aceptar para copiar.

Configuraciin del Bono

Enero | Febrero | Marze || Abrl | Mayo | Junio | Julic | Agesto | Septiembre | Octubre | Moviembre | Didembre
Meta de Venta Bono '

Copiar Otro mes: | -

1 Enero

ERP SuperADMINISTRADOR

Copiar Metas de
Venta de un mes a
otro mes
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2A.4 Entrega de Bonos por Ventas

Entrar a Ventas / Comisiones / Entrega de Bonos por Ventas

En la pantalla se muestran las opciones del reporte y filtros de datos. Seleccione el Mes y el Afio para el pago de Bonos. Se tiene en
el campo Estado de Liquidacidn que considere solo las facturas pagadas para el calculo de los importes de ventas.

4 Entrega de Bonos por Ventas #
BONOS POR VENTAS

Opciones del reporte
Mombre del reporte: |BONOS POR VENTAS

Mes: (06 JUNIO w  Afio: 2015 Predefinido: | -

Contenido: |A totales v Clic para nuevo Predefinido

Ordenado primero por: |Empresa - Sucursal - |_|Empresa | |Sucursal (Salto de Hoja)

Filtro de datos
Emprasa:

[

Sucursal: |

Tipe de Comprobante: |
[
[

Serie:
Para los bonos por Folio:

venta solo entran los =) Estado Liquidacién: [Solo Pagadas -
Comprobantes Cliente:

pagados Vendedor:
Nivel Socio Econdmico:

Moneda:
Categona Articulo:
Tipo Articulo:
Articulo:

Usuario Elabora:

Un ejemplo de este reporte se muestra a continuacion.

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.
19/06/2015 02:24:30 p. m. Hoja: 1 de 1

BONOS POR VENTAS
Emp Suc Mombre
Fecha SerielFolic  Cliente Mombre Importe Bono
1 DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S A DECV.

1 1 Matriz
1 Supervisor 9,350.00 000
2 VENDEDOR 1 . 71,750.00 3,000.00
3 VENDEDOR 2 . a00.00 0.00

Total Sucursal: £2,000.00 3,000.00
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