SuperADMINISTRADOR [o2 Y Aa N2y Sa

Comisiones por Ventas

indice

1 Comisiones por Venta Devengada
2 Comisiones por Entregas

3 Bonos por Ventas

4 RelaciénCompra- Venta

5 Comisiones por Linea

SuperADMINISTRADOR para el pago de las comisiones a vendedores tiene 5 distintos esquemas segun los requerimientos de la emgsa:
Comisiones por Venta Devengada

Comisiones por Entregas

Bonos por Ventas

Comisiones por Compra/Venta

Comisiones por Linea

= =4 a8 -

A continuacién se explica cada uno de los distintos esquemas mencionados.

1. COMISIONES POR VENTA DEVENGADA

Configuracion, asignacién, generacion y modificacién de Comisiones por Venta a Vendedres, en base a los pagos aplicados en las Comisiones. Solo
siga los siguientes pasos.

Paso Previo . Configurar Perfileso  Vendedores para las comisiones

Por Vendedor

El Vendedor tiene que estar registrado como Us uenlapantalede ConfigumaciGnt ema y t en
Usuarios, Vendedores y/ Trabajadores. Seleccione Usuario a asignar a la Comision por Venta en especifico y dar clien la pestafia
Vendedor/Trabajador como se muestra a continuacion:

,_’5» Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores * |
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impi

Identificacion del Usuario

Empresa: (1 v DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V. Sin Imagen
Sucursal: (1 | v | Matriz Asignada
Usuario: 2 v =
Apsiids paterno Aps=iids Materno Nombre(z) Nombre corto Koty i
[Persona | v | [MIRANDA | [zAzUETA | [DAVID | [DAviD

Generales | Permisos | Vendedor/Trabajador || Diversos

Vendedor: Mj Trabajador: | | Operador: | | Comprador: |_|

Ruta de Venta: [ | v Costo Hora: [0.00
Comisiones
Supervisor: v Proveedor: |

% Comision: | 0.00]

Guarde los cambiosrealizados en el Usuario.

Por Perfil : Entrar a Configuracion A Perfiles de Usuario  para asignar a Perfil que intervengan para el pago de comisiones por ventay por lo
tanto aplica para todos los usuarios que tengan este perfil.

Seleccione el Perfldebs Vendedores y en |l a parte inferior de |l a pantalla | ocasloi cuebilgaueop
yact i ve | @omisipncen Ventasido, como se muestra a continuaci - n:
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| £ Perfiles % |

Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion

Identificacion de Perfiles
Perfil: (1030 v

Nombre: [Ventas - Vendedor

Tipos de Comprobante a los que tiene permiso (VENTAS Y COMPRAS) Series a los que tiene permiso (VENTAS y COMPRAS)

Ventas: |_ ] Compras: [ |Inventarios |

Ventas: | |Compras:| |

Seleccione Mentis y Subments a que tiene derecho con opcion de mantenimiento u otras.

| ERP [ R |

Seleccionar Mends

#°|_| Configuracién

[_] ‘& Diversos
[ ] Ll Empresas
[] | - Impuestos
[[] i, Monedas

Seleccionar Mantenimientos

>

|| (Altas y Cambios) [_| Eliminar
|| (Altas y Cambios) [_| Eliminar
[ | (Attas y Cambios) [_| Eliminar
|| (Altas y Cambios) [_| Eliminar

Opciones especiales por MODULO

VENTAS || Crédito y Cobranza | Inventarios | Emisién de COMPRAS | Tesoreria | CRM | Produccién |

Permiso a botdn Otras Opciones: | |  Bloguear campo de Folio en Emisién: ||  Consolidar Informacién: |_| Solo por auterizar:
Imprimir Comprobantes ya impresos: | |  Puede modificar Gltimo folio emitido: || Bloguear Totales: |_| Solo listos para facturar:
Activar Precio Fijo en Articulo: [ | Activar Campo Politica Descuento: | | Comision en Ventas: [¢] Acceso WEB: |_|
Solicitar Sucursal Afecta KARDEX: |_| No permitir Cambiar estado de Corte de Caja: |_| Mostrar Pedidos en pantalla: |_|
MEEERE SN ECRE R v BEO = MR .
Guarde los cambios realizados en el Perfil.
Paso 1. Configurar Comisiones por Venta Devengada.
Entrar al ment Ventas A Comisiones A Configurar/Asignar Comisiones por Venta Devengada
- | configurar/Asignar Comisiones Por Ventz %
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresidn Registros: 1 =R 7]

Identificacion de la Comisidn

Empresa: |1 » | SERVICIOS ADMIMISTRATIVOS ECO-HORU, 5.A. DE C.V.

Sucursal (1 v Matriz

Comision: |1  Comisidn por Ventas

Mombre: Comision por Ventas

Vigencia del: [01/01/2018 9  al; 31/12/201% [ @ | | Descontar Notas de Crédito | Comisiones por Utilidad | Aplica para todas las Sucurs

Configuracidn de porcentajes de comisicn

Ven(Trab
MIRAMDA ZAZUETA OSCAR DAVID

Fechas y Comentarios
11122018

Fechas y Comentarios:

Perfil

Tipo Articulo % Comisiom  Importe Minimo Tip
Servicios 15.00 % 0.00 Se

0D00D23=RIVERA OCHOA FRANCISCO JAVIER.

[ Il ¥ K a4 b
Soporte Técnico

Pl

]

OECO-HORU Enero 2019 Péagina 2



SuperADMINISTRADOR [o2 Y Aa N2y Sa

Identificacion de la Comision.
SeleccioneEmpresa y Sucursal para dar de alta la Comision. Capture Cédigo que identifica a la Comision y su Nombre.

Vigencia. Capture rango de fechas para la Vigencia de b aplicacion de la Comision.
Descontar Notas de Crédito. Habilite para que el importe de las Notas de Crédito emitidas se descuerten para el célculo de las Comisiones.

Comisiones por Utilidad. Al habilitar esta opcion el sistema hara el célculo de lacomision por la utilidad generada en la venta. Ejemplo: Se
compra un Articulo en $100 pesos, se vende en $150.00, la utilidad generada por la Venta son $50.00, la comisién por la venta se calculara por los
$50.00 pesos. Al estar deshabilitada esta opcion el sistema hara el célculo de la Comision por el importe total del Comprobante.

Aplica para todas las Sucursales de esta Empresa: active esta casillapara que la configuracion de esta comision se aplique en todas las
sucursales, de otro modo solo sera parala sucursal donde se di6 el alta.

Configuracion de porcentajes de Comision.
La configuraciéon de los porcentajes de Comisién sobrelas Ventas puede asignarse porVendedor o por Perfil de Usuario del sistema.

Vendedor /Trabajador:  seleccionaren la ventana el vendedor o dejar en blanco. Nota: En la ventana se muestran los Usuarios que tienen
activada la casilla fivendedor 6 como se explicé.

Perfil : selecciorar en la ventana el Perfil de Usuario a asignar en la Comisién por Venta.Nota: En la ventana se muestran los perfiles que tienen
activada la casilla Comision en Ventas.

Tipo de Articulo.  Seleccione Tipo de Articulo/Servicio quegenera la Comision. Ejemplo: Menudeo, Mayoreo, Constructora, Otros.
% Comision. Porcentaje de Comisién a Aplicar, segun la configuracion de la Comision.
Importe Minimo  : importe minimo para el pago de la comision.

Dias para el pago
Tipo Articulo . Seleccone Tipo de Articulo/Servicio para asignar rango de dias en los que debera ser pagado el comprobante para aplicar el
porcentaje de comisién asignado o sea que el porcentaje de comision se paga enbase a los dias que tarde en pagar el Cliente.

Rango. Capture rango de dias para aplicar porcentaje de Comision. Ejemplo: 0-10, 11-20, 21-30.

% Aplicar. Capture porcentaje de Comisién a aplicar en base al rango de dias capturados en el campo "Rango"Ejemplo: 100 %, 95 %,
85%.

Paso 2. Dar de alta el Usuario Vendedor como Proveedor

Dar cl i ¢ e nCuentaspbtdagit @ eyefi e c ®ioweederesfcreedores 0 .

& Proveedores/Acreedores *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion

Identificacion del Proveedor/Acreedor
Empresa: |1 | v DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.
Sucursal: |1 |wv  Matriz
Proveedor: 2
fpsiida Patarna Apelids Mataro Nombre(z) Nambre corto
[Persona |~ | [MIRANDA | [zAZUETA | [OSCAR DAVID |

Generales | Clasificadon y Tipos | Datos Proveedor | Datos Bancarios | Diversos

Datos del Proveedor/Acreedor
Clase para diferenciar su operacion: |1 | v Nacional Parte Relacionada Totales en reportes: |1 |v | Local
Tipo de Proveedor: |1 | v Comercio Proveedor cabecera de GRUPO: | |
Grupo, Cateqoria o Familia: | | v Limite de Crédito: |

% Descuento: | 0.00|
% Descuentos Adicionales: | |
Tipo: |2 | v  Acreedor

K g D Pl QiH 9 @

Proceda a dar la alta, capture Empresa, Sucursal, Clave del Proveedor/Acreedor, seleccionar que es Persona y capitoaP alehpe) Apelido Matno y
Nombre.
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{ St S00A2yS t1 LISaiy &llaparte inferiarxiefld partafiares of cafpo Tipolske&cione la opcion 2=Acreedor.

Dar clic en el icono de Guardar para grabar el registro. Una vez grabado es momento de relacioilisaario Vendedor.

Para relacionar el Proveedor con el Usuario Vendedor, entrar a la pantalla de Configdradsbrarios, Trabajadores, seleccione el codigo del Usuario Vendedor
8 Sy tF LS&adr3F a+xSyRSR2NX ¢ NI @kleddigoidiBrovéegor Bif | FOF 5 LBY 6y NP IAENEER 2N S YOUJLE dBNA & +
continuacion

gi Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion del Usuario

Empresa: |1 v | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.
Sucursal: |1 _|¥ | Matriz

Sin Imagen

Asignada

Usuario: |2 v
) Ape!idc pe;emo Ap=lide Matarno -‘l;ml;rg(s) ‘l;mbre?ofta -
[Persona v | [MIRANDA | [ZAZUETA | [DAVID | [DAVID |

Generales | Permisos | Vendedor/Trabajador | Diversos

Vendedor: ||  Trabajador: | | Operador: | |  Comprador: |_|

Ruta de Venta: | v Costo Hora: [0.00 |
Comisiones e =
Supervisor: v Proveedor: |2 MIRANDA ZAZUETA OSCAR DAVID

‘ % Comisién: | 0.000000

Guarde los cambios realizados en la pantalla.

Paso 3. Dar de alta Cuenta del tipo de Comisiones en el Médulo de Cuentas por Pagar

Dar clic en Cuentas por Pagar A Cuentas de Cuentas pa Pagar.

Cuentas de Cuentas por Pégar X
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion

Identificacion de las Cuentas por Pagar
Cuenta por Pagar: 2240 |~ Comisién a Vendedores
Nombre: [Comision a Vendedores
Cuenta Tipo: [2150 | v | Comisiones

Fechas y Comentarios

Fechas y Comentarios:

I NRIRES AR ) S ;| O Wl = B
Cuenta por Pagar : Capture el codigo. Ejem. 2240.
Nombre : Capture el nombre. Ejem. Comisién a Vendedores.

Cuenta Tipo : Seleccionar la 2150-Comisiones.

Guardar el alta.

Paso 4. Dar de alta Conceptos de Cargo/Abono de Cuentas por Pagar paralas comisiones a vendedores.
Dar clic en Cuentas por PagarA Conceptos Cargos/Abonos CXP

Alta de Concepto(s) de Cargo para la Comisién por Ventas.

Las claves para los conceptos de cargos son de 1 a 99.
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Ll Conceptos Cargos/Abonos CXP
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion Registros: 15 ,;.__h ﬂj ﬂ
Identificacion del Concepto de Cargof Abono de CXP
Concepbo: (90 v Cargo
Nombra: |Pago de Comision a Vendedor

Mombre corto: |PagoComen
Concepto Tipo: (90 b Mo genera saldos: |

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K K 4 L M Q H 9

Capture la clave de Concepto (1 a 99), Nombre del concepto, Nombre Corto . En Concepto Tipo seleccione en ventana90 Pago Comision
Agente. Activar la casilla No genera Saldos para no llevar cartera en Cuentas por Pagar. Guardar los cambios.

Nota. Si asi lo desea puede dar de alta dos Conceptos de Cargo para Pago de Comisiones: Efectivo y Trasferencia.

Alta de Concepto(s) de  Abono para la Comision por Ventas.

Las claves para los conceptos de abonoson de 101 a 199.

Ll Conceptos Cargos/Abonos CXP =

Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresidn ALTA: Registro NUEVO, Registros: 15 ,;.__h aj (7]
Identificacion del Concepto de Cargof Abono de CXP
Conceplo: (190 |w Abono

Mombre: Comision Vendedor
Mombre corto: |Comifen |
Concepto Tipo: (150 |~ Mo genera saldos: |

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

b & KW o4 MY =9

Capture la clave de Concepto (101 a 199), Nombre del concepto, Nombre Corto . En Concepto Tipo seleccione en ventanal90 Comision
Agente. Activar la casilla No genera Saldos para no llevar cartera en Cuentas por Pagar. Guardar los cambios.

Paso 5. Dar de alta Concepto de Pago de Comision en el Médulo de Tesoreria, para el pago de comisiones a gndedores por medio de un cheque.

Dar clic en TesoreriaA Catalogos de TesoreriahA Conceptos Cargos/Abonos Tesoreria

l;] Conceptos CargosAbonos Tesoreria *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion del Concepto de Ingresos/Egresos (Cargo/Abono) de Tesoreria
Concepto: (191 |v Salidas o Abonos
Nombre: |Pago Comisién Vendedor Cheque
Nombre corto: |PagComVenCH

Concepto Tipo para diferenciar su operacion
Concepto Tipo: & v | Pago Comisién Agente
Fechas y Comentarios
Fechas v Comentarios:

DRkl bl bl 9
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Capture la clave de Concepto (101 a 199), Nombre del concepto, Nombre Corto . En Concepto Tipo seleccione en ventanal91 Pago Comisién
Agente. Guardar los cambios.

Paso 6 Configuraciéon de Entrega de Comisiones por Venta Devengada

Dar clic en VentasA ComisionesA Entrega de Comisiones porVenta Devengada

En | a parte inferior de | a pan - yadarclic enallmisme presénta la siguiente véh@rtar as Opci oneso
Comisiones de Ventas % |

Generacion de Comisiones
|«] Generar Comisiones de Ventas

|+ Agrupar Por Comprobante al Generar Comisiones

Maneijo de Cartera de Cuenta por Pagar del Saldo del Vendedor
Tipo de Péliza: D v  Diario
Cuenta: 2240 v  Comision a Vendedores
Concepto Comisién: |190 v | Comision Vendedor

EEZEE | cancelar |

Generacion de Comisiones.

- Generar Comisiones por Ventas. Después de mostrar en pantalla el reporte de Comisiones, se abrira una nueva ventana en la cual
se podréa generar las Comisiones, segun el reporte.Nota. Si trata de generar por segunda vez las Comisiones estas ya no apareceran.

- Agrupar por Comprobante al Generar Comisiones. El sistema agmupara las Comisiones por Comprobante (factura), no por
renglén del Comprobante (factura).

Manejo de Cartera de Cuenta por Pagar del Saldo del Vendedor.

Tipo de Pdliza. Seleccione tipo de Pdlizaa generar.

Cuenta. Seleccione Cuenta de CxP para Comisiones.

Concepto Comisién.  Seleccione Concepto de Abono de CxP de la Comision.

Haga clic en fiAceptar o para guardar |l as indicaciones realizadas en pant
Paso 7 Relacionar cédigo de Usuario Vendedoral Cliente.

Dar clic en Cuentas por CobrarA Clientes/Deudores. Ponga en pantalla el Cliente a relacionar con el Usuario Vendedor para que al momento de
Emitir un Comprobante de Ventas al Cliente el sistema en automatico asigne el Vendedor tomandolo de & configuracién del cliente.
& Clientes/Deudores *

Altas, Bajas, Cambios, C Ita y/o Impresio
Identificacion del Cliente/Deudor

Empresa: (1 | v DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V. CREDITO
Sucursal: (1 | v Matriz
Cliente/Deudor: | 2
Raziin Social Nambre corta
|Empresa |+ |SERVICIOS ADMINISTRATIVOS ECO-HORU, 5.A. DE C.V. I

Generales | Clasificacion y Tipos = Datos Cliente | Diversos

Copiar Cliente a Consignado

Consignado: | J Conducto: (20 | v | Pagueteria Terrestre
Moneda para facturar: |1 | v | Peso Mexicano Observaciones: |
Condiciones de Page: |7 v | 7 dias Caodigo en el sistema de némina: | |
Método de Pago: (90 | v | No Identificado Vendedor asignado: |2 ¥ MIRANDA ZAZUETA DAVID
Tipo de entrega: [1 | ¥ Inmediata Vendedor asignado 2: | v
Cuenta: Trab. que proporciona los servicios: |2 v  MIRANDA ZAZUETA DAVID
Firmas Autorizacion Ver Firmas Addenda/Compl to: | v
IVA Induido: |_| No imprimir observaciones de la Serie: | |
Comportamiento del IVA en caso de RFC extranjero No calcular IVA en factura: ||
Calculo IVA: v Va en layout Holcim: |_|
Historico de Presupuesto anual
Afio: | v R Ventas en Miles: Distribucién Mensual: v

DO K 4/ b QH9 =
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En la pestafia Datos Cliente localice el datoVendedor asignado vy seleccione en la ventana el Usuario Vendedor para el Cliente. Guarde los
cambios realizados en pantalla.
Nota. puede omitir este paso, ya que al momento de Emitir un Comprobante de Venta puede elegir de manera manual el Vendedor del Cliente.

Paso 8. Emitir Comprobante de Ventas.

Dar clic en Ventas A Emitir Comprobante de Ventas. Proceda con la captura del comprobante de ventas.

Localice el dato Vendedor , si relacioné el Usuario Vendedor con el Clienteentonces el sistema presentara en este campo el cédigo del Usuario
Vendedor, en caso contrario seleccione el codigo del Usuario Vendedor a asignar paa esta venta al cliente.

Grabe el comprobante de venta.
Paso 9. Captura de Pagos a Facturas deClientes.

Dar clic en Cuentas por CobrarA Pago y Captura de MovimientosA Captura de Pagos a Comprobantes.
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