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Proceso de
ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

2A1.1 Configurar Vendedores y Perfiles

Entrar a Configuracién / Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores.

Vendedores
Capturar el codigo del Usuario, seleccionar la Pestafia Vendedor/Trabajador y activar la casilla Vendedor.

[ Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresidn
Identificacion del Usuario

Emprasa: |1 v DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.
Sucursal: |1 ¥  Matriz

Sin Imagen

Asigmada
Usuario: |2 G
Apzliza pateme Apzlida Matarno Heomere(s] Namere corta
Persona w | MIRANDA ZAZUETA DAVID | DAVID
Generales | Permisos | Wendedor/Trabajador || Diversos
Vendedor: & Trabsjador: | | Cperader: | | Comprador: ||
Ruts de Venta: | Costo Hora: 0
Comisiones
Supervisor: 1 o Provesdor: 502 | MI UETA DAVID
% Comisidn: 10.00

Histdrico de Presupuestos anuales de Ventas
Afio: | v % Ventas en Miles: ]

Distribucion Mensual: b

Histdrico de Presupuestos anuales de Trabaijos/Servicios

Afio: @ Usuarios, Vendedores y/o Trabajadoras x| & Proveed reedores *

Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresion

Identificacion del Proveedor| Acreedor

Empresa: |1 » DEMOSTRACICN ECO-HORU PROHIBIDD SU USO COMERCIAL, 5.4, DE C.V.
Sucursal: |1 v Matriz

Provesdar: 502
Apallcs Patarma Apailize MatEmD Mamere[s]
| v | |[MIRANDA | | ZAZUETA | |DAVID

Generales | Clasificacion y Tipos | Datos Proveedor |~ Datos Bancarios | Diversos
Datos del Proveedor/Acreedor

Clase para diferendar su operacién: |1 ¥  Nadonal Parte Relacionada Totales en reportes: |1 v | Local

Tipo de Proveedor: (1 Comercio Proveedor cabecera de GRUPO: | |
Grupe, Categoriz o Familia: || > Limite de Crédita: |0 |
% Descuento: | L

% Descusntos Adicianales: | |
Tipo: |2 = Acresdor

Cadigo de Proveedadel Vendedor

Para el control y pago de las comisiones por ventas devengadas es necesaliv'equeedor se le asocie un clave de proveedor en
el Catélogo de Proveedores de Cuentas por Pagar y se le indique que es del tipo Acreedor.
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Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

Perfiles

Un Perfil sirvgpara agrupar a varios usuariga sean vendedores y/o trabajadoréara asignar a un Vendedor un Perfil seleccionar
de los que se muestran en la ventana.

Para dar de Alta un Perfil o para que se considere el Perfil en el pago de comisiones, laiestafia Permisos y dar clic en el

campo Perfil de mend sistemsa: -y se muestra la pantalla para dar de attanodificarun Perfil. En la parte inferior Opciones

Especiales por Moédulo activar la casilla Comision en Ventas.

£ Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresicn

Identificacion del Usuario

Empresa: |1 ¥ DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDC SU USO COMERCIAL, 5.A. DE C.W.
Sucursal: |1 ¥ | Matriz

Usuario: |2 hd
Apzlida patema Apzlida Matemo Momire(s] Mambre corto
Persona w | MIRANDA ZAZUETA DAVID | DAVID |

Generales ~ Permisos | vendedor/Trabsjador | Diversos

Permisos y restricciones
Area Empresa: 10 |+ Ventas

Tipo de Usuario: |10 | % Ventas
Parfil de mend sistema: 1030 w | Ventas - Vendedor Sucursales a gue tiene derecho
Usuarios para Eliminar: A b b
Usuarios para Cancelar: ¥ hd b
rmitir modificar Comprobantes: | |
Cddiae en el sistema de ndmina: |

T A Fibinmn e
@Usuarios, Vendedores y/o Trabajadores % [ Perfiles *

Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion

Sucu
Contrassfia pan

Identificacion de Perfiles
Usuario Perfil: (1030 [v
Nombre: |Ventas - Vendedor

Tipos de Comprobante a los que tiene permiso (VENTAS Y COMPRAS) Series a los que tiene permiso (VENTAS y COMPRAS)

Ventas: 5,10 | Compras: | |Inventarios | | Ventas: |Compras: |

Seleccione Meniis y Submeniis a que tiene derecho con opcidn de mantenimiento u otras.
ERP CRM

Seleccionar Menis Selecrionar Mantenimientos

_J," L] Configuracian

[_] = Diversos || {Akas y Cambios) _| Eliminar
|| Ll Emprasas || {Alas y Cambios) || Eliminar
] Impuastos |_| (Alkas y Cambios) | Eliminar

Opciones especiales por MODULO

VENTAS || Crédito y Cobranza  Inventzrios = Emision de COMPRAS | Fiscal | CRM | Produccicn

Permiso a botdn Otras Opciones: | | Bloguear campo de Folio en Emisidn: || Consolidar Informacion: || Solo por autorizar:

Imprimir Comprobantes ya impresos: | | Puede modificar (i i itido: Bloquear Totales: || Sola listos para facturar:
Activar Precic Fijo en Arbiculo: || Activar Campum Comisidn en Ventas: |« Acceso WEB: ||

Solicitar Sucursal Afects KARDEX: || No permitir Camblér estado de Corte de Caja: | Mostrar Pedidos en pantalla:

J KN 4 P v QHFH 92

Asignar a un Vendedor un Perfil

Para que un vendedor se agrupe dentro de un determinado perfil, entrar a la pantalla del Usuai w ;

entrar a la ventana y seleccianel perfil. Ejemplo: 1030 Venta¥endedor. Ad se facilita el pagde comisiones para un grupo de
vendedorestambién tiene que tener la indicaim de que es Vendedor como se explanteriormente
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@ Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

2A1.2 ConfigurarAsignar Comisiones por Venta Devengada

Entrar al MenO/entas / Comisiones /@nfigurar-Asignar ©®misiones por Venta Devengada

Capturar la Empresa, Sucursal p@herode identificaciérpara dar de alta un concepto de Comisionesiilombre Por ejemplo:
1 Comision Venta.

[l configurar/Asi Comisi Por Venta Devengada *
Altas, Bajas, Cambios, C Itay/o i6

Identificacidn de la Comision
Empresa: (1 |+ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI
Sucursal: 1 v | Matriz
Comisidn: (1|~ | Comisidn Venta
Nombre: |Comision Venta |
Vigencia del: [01/01/2015 [§ al: [31/12/2015 [§ | | Desconter Notas de Crédito  |+] Comisiones por Utilidad

Confi ion de por jes de
Ven/Trab Perfil Tipo Articulo %% Comisidn Tipo Articulo Rango % Aplicar
MIRANDA ZAZUETA DAVID Menudeo 10.00 % Menudeo 0-30 100.00 %

Fechas y Comentarios
Fechas v Comentarios:

OB K4 B H 9

Capturar el rango de Fechas pard/igenciade la comision. LeasillaDescontar Notas der€dito si se activa entonces del total de
importe de la factura si tiene nosale crédito se restay sobre el subtotal se calcula el porcentaje de comision.

La casilliComisiones por Utilidagi se activa entonces el calculo de las comisiones es sbimmpa@rte de la utilidad.La utilidad se
obtiene restando el costo del precio de venta.

La casilld\plica para todas las Sucursalds esta Empresai se activa esta casilla la configuracion de porcentajes y su aplicacion
es igual para todas las sucursales de laresg

Configuracion de Porcentajes de Comision
El porcentaje de comision se puede asignar a varios vendedores agrupadoPBeriilun porVendedor.

Previamente se deben de haber dado de alta los Vendedores y los Perfiles en la opcién Configuracion / Usuarios, Vendedores y/
Trabajadores.

ERP SuperADMINISTRADOR Guia de @misiones Noviembre2015  pag.2A-4



@ Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

2A1.3 ConfigurarCuentas y Conceptos de Cuentas por Pagar

Entrar a Cuentas por PagaCiientas de Cuentas por Pagar.

Alta deCuenta por Pagar

Aqui se define la Cuentzarael control del registro pagq estados de cuentagonsultas y reportes de las comisiones.
@ Cuentas de Cuentas por Pagar *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion de las Cuentas por Pagar
Cuenta por Pagar: |2240 |+ | Comision a Vendedores

Nombre: |Comision a Vendedores
Cuenta Tipo: (2150 |+ | Comisiones

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:
K 4 b M QH 9

Captureel Godigo yNombrede la Cuenta por Pagaagignelda Cuenta Tipo 2150 Comisionés Cuenta Tipo le indica al sistema el
funcionamiento de la Cuenta por Pagar.

Alta delConcepto de Cargp Abono para la Comigin de Ventas
Entrar aCuentas por PagdrConceptosCargos/Abonos CxP

En esta pantalla se definen los Conceptos de Cargo del 1 al 100 y los Conceptos de Aboral 88D1(Hs importda al dar de
alta un conceptasignar un amero en el rango dependiendo de la opedacidel concepto.

Digitar el mimero deConceptode Cargeen el rangadel 1 al 100 Nombre, Nombre corto geleccionar en la ventare Concepto
Tipo

[J Conceptos Cargos/Abonos CXP
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion del Concepto de Cargo/Abono de CXP
Concepto: |90 v Cargo
Membre: [Pagoe de Comisién Vendedor |

Mombre corto: |PagComVen
Concepto Tipo: |90 * | Pago Comisidn Agente

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K g b b Q H 9

Sedjin los requerimientos se pueden dar de alta varios concegg¢oSargo para Pago de Comisiopesejempla Efectivo y
Transferencia.
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Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

Digitar el nimero de Concepto de Abono en el rango del 101 al 200, el Nombre, Nombre corto y seleccionar en la ventanael
Concepto Tipo correspondiente a su operacion en el sistema.

L] Conceptos Cargos/Abonos CXP
Altas, Bajas, Cambios, C Ita y/o Imp

Identificacion del Concepto de Carge/Abono de CXP
Concepto: (190 |+ Abono
Nombre: [Comisidn Vendedor |

Nombre corto: |Com\Ven
Concepto Tipo: (190 |~ | Comisidn Agente

Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K 4 b QB 9

Entrara Tesoreria Catalogos de TesoreriaConceptos Cargos/Abonos Tesoreria

2A.1.4 ConfigurarConcepto de Comisionesn Tesorefa para pago con Cheque

Digite el Nimero de Concepto y su Nombre para identificarlo. En ConceptosEieccione en la ventana el concepto que
corresponde a su tipde operadn, como se muestra en la siguiente pantalla

] Conceptos CargosAbonos Tesoreria *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion
Identificacion del Concepto de Ingresos/Egresos (Cargo/Abono) de Tesoreria
Concepto: |191  |w Salidas o0 Abonos

Nombre: |Pago Comisidn Vendedor Cheque
Mombre corto: [PagComVenCH

Concepto Tipo para diferenciar su operacion
Concepto Tipo: (191~ | Pago Comisidn Agente
Fechas y Comentarios

Fechas v Comentarios:

K. 4 b QE 9

Haga clic en el men¥% fAiVentasodo yEnéeregai dee Colmi sulomes%pd€Co Mesnit an O ver

2A15 Configurada Genera@n demovimientosde comisionesa Cuentas por Pagar

Entrara Ventas/ Comisioned Entrega de Comisiones por Venta Devengada

Enlaparteinfer i or de | a pantalla | oce = yehaga tlic én @ltmismo, gie®anta la siguiénfe wentana:e s 0

Comisiones de Ventas (% |
Generacion de Comisiones
|+| Generar Comisiones de Ventas
|+| Agrupar Por Comprobante al Generar Comisiones
Manejo de Cartera de Cuenta por Pagar del Saldo del Vendedor

Para el manejo de la cartera del vendedor en Cuentas por Pagar Tipo de Péliza: [D ~ | Diario
capturar el Tipo de®iza Cuenta de Cuentas por Pagar y el Concef Cuents: (7290 13| Comisin a Vendedores

de Comisn (AbOﬂO). Concepto Comisidn: [190 ~ | Comisidn Vendedor

Cuando en estenismaopcion se realiza I&eneraadn de Comisiones

se toman estos paimetros paragenerar la pliza de movimientos JE——
para afectar los saldos de Cuentas por Pagar de los vendedores.
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Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

2A.16 Entrega deComisionepor Venta Devengada

Entrar al MenWentas/ Comisiones /Comisiones por Venievengada

Indicar la Fecha Inicial a la Fecha final para generar el reporte para el pago de las comisiones sobre ventas. Brstamaetitan
diferentes opciones de nombre del reporte, contenido, ordenamiento Yy filtros de datos.

Entrega de Comisiones Por Venta Devengada #

Comisiones Ventas
Opciones del re e
Rango deFechas . Po:ltomhre del reporte: [COMISIONES VENTAS |
para el calculo de | g —) Fecha: [01/06/2015 [  al [16/06/2015 [ Predefinido: |_ . v
Clic para nuevo Predefinido
comisionesa pagar Contenido: [Adetalle |~
QOrdenado primero por: |Vendador - Tipo Articulo -
Después por: [Empresa - Sucursal - Contado - Crédi v [ |Empresa [ _|Sucursal (Salto de Hoja)
Después Por: [Ninguno -
Filtro de datos
Empresa: | J
Sucursal: | |
Filtros de Tipo de Comprobante: | |
Serie: | J
Datos Folio: | |
Estado SAT: [Tedos ~ |w

Cliente: | J
Nivel Socio Econdmico: | |
Moneda: | |
Vendedor: | |
Trabajador: | |
Categoria Articulo: | |
Tipo Articulo: | |
|

Usuario Elabora: |

Generacion deReporte
1 Para que un Perfil intervenga en comisiones en la pantalla de configuracién en Opciones Especiales por Modulo en la
pestafia Emision de Ventas se le activo la casilla Comisién por Ventas.
9 Para que un Usuario intervenga tiene que tener activada la casifidedor.
I Para que una factura se considere al momento de emitirse se le asigna el Vendedor.
1  Se verifica la configuracién para cada tipo de Comisién en la opcion Ventas / Comisiones / CédignaarComisiones
por Venta Devengad@&omo se muestra en péalla

["] configurar/Asignar Comisi Por Venta D« da #
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresién
Identificacion de la Comisién
Empresa: (1 |v | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI
Sucursal: (1| v | Matriz

Comisién: 1|~ | Comisiones por Venta %de ComiSion a pagal’
Hombre: ETMETIEITIRETE] | segln los dias desde la

Vigencia del: [01/01/2015 [8  al; [31/12/2015 [§ | | Descontar Notas de Crédito || Comisiones por Utilidad

emisidn al pago

e i6n de porcentajes de comisic -
Vendedor Ven/Trab Perfil Perf” Tipo Articulo % Comisidn Tipo Articulo Rango % Aplicar
Ventas - Vendador Menudeo 10.00 % Menudeo 1-9999 100.00 %
VENDEDOR 1 . Mayoreo 12.00 % Mayoreo 1-15 100.00 %
VENDEDOR 2 . Constructora 12.00 % Mayoreo 16-9959 80.00 %
TIpO de Artl’CUlO y OA) de Constructora 1-9999 100.00 %
Comision.

1. En elcalculo de las comisiones saidervienenlas facturas pagadas en el rango de fechas indicado. Opcionalmente para
descontar las notas de crédito se activa la casilla Descontar Notas de Crédito.

Si se activa la casilla Comisiones por Utilidad, entonces el célculo se hace en base a la utilidad restando al precio de vent
el costode los articulos
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Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

2. Comisiones por PerfilA todos los perfiles que se les configuré la casilla Comision en V8atatcula comisiones a
todos los vendedores que tienen asignado ese Perfil. En cada factura se verifica por articulo si es del tipo de articulo que
se indico en el rengléde comisionesen cuyo caso al importe se le aplica el porcentaje de comisién indjcselde
asigna al vendedor correspondiente.

Comisiones por VendedoSSi la factura tiene asignado eg¢endedor y el Tipo de Articulo, al importe o a la utilidad se le
aplica el porcentaje de comisién indicado en el renglén.

3. Se busca el porcentajepagar de la comision segun los dias que tardaron en pagar la factura y el tipo de articulo y se le
aplica a la comision antes calculada.

4. Comisiones al SupervisoiSi en la opcié€onfiguracién Usuarios Vendedorey/o trabajadores al entrar a un Usuario
en la pestafia Vendedor/Trabajador, tiene la indicacion que es Vendedor (interviene para el calculo de comisiones) y en el
campo Supervisor tiene asignado el cédigo de blsoario y urPorcentaje, significa que deis comisiones se le va
descontar ese porcentaje para pagarselo al usuario Supervisor.

Un ejemplo de este reporte se muestra a continuacion

26/08/2015 11-23:58 a. m. DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V. Hoja: 1 de 1

COMISIONES VENTAS DEL 26 AGO 2015

Emp Suc Mombre
Fecha Serie/Folio Cliente  Hombre Articulo Descripcion Cantidad Utilidad Importe Fecha Pago Dias %B %D %A Comision

2 MIRANDA ZAZUETA DAVID
1 Menudeo
1 1 Matriz
Ventas Mercancias y Servicios

26/08/2015 CFDI44 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS 4 DISCO DURO LAP-TOP 500 GB 10.00 393.79 3,937.90 26/0872015 0 10.00 100.00 10.00 393.79
26/08/2015 CFDI45 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS 3 MICRO SD 32 GB 500 117.00 58500 26/08/2015 0 1000 10000 1000 58.50
Total Ventas Mercancias v Servicios 15.00 4,522.90 452.29

Total Del Dia/Periodo 15.00 4,522.90 452.29

Total Acumulado Mensual 2.00 1,050.00 105.00

Total Acumulado Mensual (Actual) 15.00 0.00 0.00

En el reporte anterior podra ver a detalle el desglose d€tmisbnespor VentadevengadaAl cerrar el reportese muestrda
pantalla de abajo.

Generacion de Comisiones.

Se muestran los renglones de movimientos de comisiones generadussiBlemodificar el Importea Pagade un rengbn.
Seleccione los movimientos que se generarata pdliza paraCuentas por Pagar.

Presione el bdin | gGenerar Comisiones , al terminar este proceso ya se afét¢a cartera de Cuentas por Pagar de los
vendedores

Generar Comisiones de Ventas E

Generacion de Comisiones

Emp Suc Fecha | Vendedor SerigfFolio Cliente Articulo Comision Pagar

@ 1 1 26/08{2015 MIRANDA ZAZUETA D CFDI44 SERVICIOS ADMINISTR. Comprobante: CFDI44 393.79 350,00
E‘ 1 1 26/08{2015 MIRANDA ZAZUETA D CFDI45 SERVICIOS ADMINISTR. Comprobante: CFDI45 58.50 58.50
|_| Todos || Ninguno 452.29 408.50

Generar Comisiones ][ Cancelar ]

ERP SuperADMINISTRADOR Guia de @misiones Noviembre2015  p&ag.2A-8



Proceso de

ECO-HORU Comisiones

SuperSISTEMAS

2A1.7 Reporte de Comisiones Generadas
Entrar aVentas/ Comisioned Comisiones de Venta Generada

Capture los filtros requeridos paiaprimir © | Comisiones De Venta Generada
el reporte de Comisiones Generaddsaga  Comisiones Ventas 6

Opciones del reporte

=
Oft AO Sy St = lulsicgdo anL ° Nombre del reporte: [COMISIONES VENTAS GENERADAS

la parte SUDErior derechde la pantalla Fecha: 26/082015 [% al 26082015 [3 - predefna ‘dic para nuevo Predefinido :

C ido: A detalle v
Ordenado primero por: |Empresa - Sucursal v [_|Empresa  [_|Sucursal (Salto de Hoja)

Filtro de datos
Empresa:
Sucursal:
Serie:
Folio:
Cliente:
Vendedor:
Usuario Elabora:

El reportemuestra el detalle de las
Comisionepor Ventas Generadas en el punto anterior.

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.

26/08/2015 11:56:40 a. m. Hoja: 1 de 1
COMISIONES VENTAS GENERADAS DEL 26 AGO 2015
Emp Suc Fecha Serie / Folic Cliente  Nombre Generada Comisién A Pagar Pagade
1 1 Matriz
2 MIRANDA ZAZUETA DAVID
1 1 26/08/2015 CFDI44 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS ECO-HORLU, S.A. DE C.V. 26/08/2015 393.79 350.00 0.00
1 1 26/08/2015 CFDI45 2 SERVICIOS ADMINISTRATIVOS ECO-HORLU, S.A. DE C.V. 26/08/2015 58.50 58.50 0.00
Total Vendedor: 45229 408.50 0.00
Total Sucursal: 452.29 408.50 0.00
Total Empresa: 45229 408.50 0.00
Total: 452.29 408.50 0.00

2A1.8 Pago de Comisiones por Venta DevengamtaVendedor
Entra aVentas/ Comisones/ Pago de Comisiones

Indigue Empresa y Sucurs8kleccione la Cuenta de Comisiones, captlicddigo de Proveedor d&endedory se muestran en
pantalla los Comprobantes con Saldo.

Captureen la parte superior Detalle del aborblmporte a pagar,Conceptoy Método dePago Active los Comprobantes a
tF3F Nk! 62y Naplicd Ma¥imientad A 10 MiHAs @dmiBibnes al Vendedor.

«wPago de Comisiones

Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresién

Filtros de Bsqueda de Comprobantes por Pagar -
Empresa: |1 v Sucursal: 1 v Cuenta: 2240 v Proveedor 2| MIRANDA ZAZUETA OSCAR DAVID

Todo: [+ Limite de Crédito: 0.00 Saldo: 408.50 Disponible: -408.50
Detalle del abono
Abonar: 408.5| Abonade: Disponible Concepto: 30 | v Forma pago: |TRANSFERENCIA | Fecha: 26/08/2015 [
Banco: |HSBC ¥ Moneda: |1 - T/C: Método: [Transferen v
‘Cuenta Destino: | |  Reposicidn Caja Chica

Comprobantes por Pagar/Pagados

C con saldo aplicados
[LITodos Abrir Generacién de Pdlizas
Todas Emp  Sucursal Serie y Folio = FactProv  Emisidn  Plaze Vence Comprador Mon Total Saldo Abono Observaciones  Imprimir
[ Matriz CFDI%4 44 26/08/15 0 26/08(15 350,00 350,00 350.00 Liquida @
¥ 1 Matriz CFDI45 45 26/08/15 0 26/08(15 58.50 58.50 58,50 Liquida =
4 v
[=] Aplicar Movimiento Total Facturas: 408.50 Total Saldo: 408.50 Total Abonado: 408.50
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Pago con Cheque
Entrar aTesorefa / Cheques / Emisén de Comprobantes de Cheques.
Procedaa dar los datos del Vendedamporte y comprobantes @agarpara la emigin del cheque

¥ Emisién Comprobantes de Cheques *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion ALTA: Registro NUEVO.

Identificacion de Emision de Comprobantes de Cheques

Empresa  Sucursal Tipo Pago  Chequera Folio Fecha Hora

[ENE 1 |~ 1 |~ 1 v 200 Todo: |+ 27/08/2015 a 09:30:51
Proveedor 2| MIRANDA ZAZUETA O5CAR DAVID |_|Abono en Cuenta Cancelado:

Beneficiario: |__[tndicar Nombre Beneficiaria Pagos Programados

Detalle de importes
Importe del cheque: [0 Seleccionado: 1,120.69] Disponible a seleccionar: | -1,120.69] No. Péliza: 200 | Datos para Diot
Origen y desting v | Moneda [1_|v| TC Concepto: [191 |~ Pago Comision Aplicado: [27/08/2015 [ 9 Tipo ||+ |Reposicidn Caia Chica
Wer Anficipos

Comprobantes por Pagar
Comprobantes con saldo | Captura Pdliza

Todas Emp  Suc Serie y Folic FactProv  Emisidn Plazo | Vence Mon Total Salde Abone Observaciones
¥ 1 1 CFDI46 46 27/08/2015 27/08/2015 1,120.69 1,120.69 1,120.69 Liquida
gAplwmr Ajustes () Info. Total Facturas: 1,120.69 Total Saldo: 1,120.69 Total Abonado: 1,120.69 | Vista previa de PDF

Ko b o E s &

2A1.10 Estado de Genta del Venddor
Entrar aVentas Comisione¢ Estado de Cuenta Vendedor

Seleccione Empresa, Sucursal, Cuenta de Comisién y cédigo del Proveedor, para que mudsfrand&n de los movimientos
en pantalla, como se muestra a continuacion:

Filtros de Datos

Empresa: (L |~ DEMOSTRACION ECO-HORW PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE CV.
Sucursal: (1w | Matriz

Cuenta: (2240 |~ Comisign a Vendedores Consolidar las Empresas y Sucursales para Estado de Cuenta: ||
Proveedor 2| MIRANDA ZAZUETA OSCAR DAVID [ NAINARI 1198 F
Fecha al: [27/08/2015

Estado de Cuenta -
:j Enviar
Acumulados | Awxdliares || Resumen Vencimientos Exportar

Enero | Febrero | Marzo | Abrl | Maye | Junio | Julio | Agosto Septiembre | Octubre | Moviembre | Diciembre

Movto Emision Concepto SerieFolio  FactProv Afecta Vencto | Referenda Cargos Abonos  PDF

E3 250815 Comisidn \ CFDI43 43 250815 105.00

E3 250815 Pago de Ct  CFDI43 43 CFDI43 250815 TRANSFERENCIA 105.00

D2 260815 Comisidn \ CFDI44 44 260815 350.00 o

E4 260815 Pago de C1  CFDI44 +4 CFDI44 260815 TRANSFERENCIA 350.00

D2 260815 Comisidn v CFDI45 45 260815 58.50 .

E4 260815 Pago de C:  CFDI4S 45 CFDI45 260815 TRANSFERENCIA 58,50

D3 270815 Comisidn \ CFDI46 46 270815 1,120.69

E5S 270815 Pago Conti CFDI46 46 CFDI46 270815 1,120.69
No. Cargos : 4 Saldo Anterior Cargos Abonos Saldo Actual
No. Abonos: 4 0.00 1,634.19 1,634.19 0.00

K oq [ bos

Nota. Solo podra consultar Estado de Cuenta el Usuario Vendedor conectado en el sistema
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2A.2 Entrega de Comisiones por Entrega
2A.2.1 Configurar Comisiones por Entrega
Entrar a Ventas Comisiones / ConfigurarAsignar Comisiones por Entregas

En la pantalla de esta op@n se indica por Articulo el Importe Unitario que se va a pagar por cada Articulo de este Tipo
Entregado. Posicionarse erl renglén y capturar el Cadigo del Articulo o presionar F2 para activar la bdsqueda por una parte del
nombre o alguna otro parte conocida de los datos del Articulo y a continuacion el Importe de la comisién que se va a pagar po
cada uno de estos articutoentregados.

[ ] configurar/Asignar Comisiones Por Entregas *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresicon
Identificacion de la Comision
Empresa Sucursal
LIy v

Configurar/Asignar Comisiones Por Entregas

Articulo Descripcidn Comizsign
2 Impresora HP Deskjet 1200 50.00
E Servidor Hewlett Packard 200.04

Al registrar la Salida de Vehiculos para Reparto se asigna el Chofer y los Ayudantes que realizaran la entrega en leeatasdn V
Control de Entregas y Flotillas / Salida de Vehiculos como se muestra en la pantalla siguiente.

& Salida de vehiculos %
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresidn

Identificacidn de la Salida

Empresa: |1 ~ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI ES‘TADCI

Sucursal: |1 w | Matriz TRANSITO
Folio: 2 FECHA Y HORA

Vehiculo: |1 | Camioneta Nissan Blanca 2013 30/07/2015 316:39:21]

Chofer: 1 |+ | ESTANISLAO BRINGAS
Ayudante: |2 |~ GUADALUPE LOPEZ
Ayudante: | |v
Ayudante: | |+
Kilometraje: |0
Foranea: |_| Combustible: 0

Relacion de Comprobantes a Entregar
Basqueda por Codigo de Barras
Lea el codige de barras impreso: |
Busgueda por Serie/Folio

Empresa  Sucursal Comprobante Serie Folio
1 ~ 1]~ [0 [~ |cFoI | | i
Emp  Suc T/Com Serig/Folio Emisidn | Cliente Importe
[[1 1 30 CFDI19 01/07/2015 LAS AMAPAS, 5. DE R.L. 8,526.00 EJ
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2A.22 Generar Reporte para Entrega de Comisiopes Reparto
Entrar a Ventas / ComisionesEntrega de Comisiones por Entrega

En la pantalla se muestran las opciones del reporte y filtros de datos. Seleccione el Rango de Fechakplralellaa
comisionesSe tienen diferentes opciones de Contenido, ordenamiento por Emy8esarsal y Chofer/Ayudante y diversos Filtros
de Datos.

Entrega de Comisiones Por Entregas
Comisiones Ventas Entregas
Dpciones del reporte
Mombre del reporte: |COMISIONES VENTAS ENTREGADAS

Fecha: |01/05/2015 ﬁ al |30/07/201% ﬁ Predefinido: | -
Clic para nuevo Predefinido

Contenido: |A totales =
Ordenado primera por: |[Empresa - Sucursal w
Después por: |Chofer/Ayudante - [ JEmpresa [ Jsucursal (Salto de Hoja)
Filtro de datos
Empresa:
Sucursal:

Tipe de Comprobante:

Serie:

Folio:
Estado SAT: Todos (v

Cliente:

Nivel Socio Econdmico:

Moneda:

Chofer [ Ayudante:
Categonia Articulo:
Tipo Articulo:
Articulo:

Usuario Elabora:

Un ejemplo de este reporte se muestra a continuacion.

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.

240712015 05:25:55 p. m. Haja: 1 de 1
COMISIONES VENTAS ENTREGADAS DEL 01 AL 31 JUL 2015
Importe Com.
1 1  Matriz
AN BRI GAS 30000
Total Sucursal: 300.00
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2A.3 Bonos a Vendedores

Entrar Ventas / Comisiones / ConfigurgiBonos por Ventas

En esta opcion se definiran las Metas de Ventas Mensuales en un Afio y el importe del Bono a pagmdadaoses segun la meta
de ventas que alcancen en el meseleccionar la Empres&ucursay el Afio.

Configuracionde Bonos de unMes

Se capturan los renglones de la Meta de Ventas de forma escalonada capturando en cada uno el importeidéioniye
enseguida el bono correspondiente. Asi en el ejemplo mostrado en la pantalla, el primer escalén es,d2 $651600.0G
$99,999.06s€ le paga un bono de $3,000.00, si vedd&100000.00a 199,999.0@staen el segundo escalon y se le paga undo
de $ 5,000.00Asi por ejemplo, un Vendedor cuyas ventas en el mes fueron de 55,000.00 se le paga un bono de $3,000.00

7 Configurar/Bonos por Ventas #
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresion

Identificacion del Bono
Empresa: |1 |~ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI
Sucursal: (1 |~ | Matriz
Afo: (2015 |+

Pestana para cada mes del afi
Configuracion del Bono

Enero || Febrero | Marzo | Abrl | Maye | Junio | Julio | Agosto | Septiembre | Octubre | Moviembre | Diciembre

Meta de Venta Bono

Meta de Venta 50,000.00 3,000.00 Copiar Otro mes: -
escalonaday 100,000.00 5,000.00
200,000.00 10,000.00

Bono a pagar

Copiar Metas de Venta de un mes a otro
Si las Metas de Venta de un mes son iguales a las de un mes tipreyldetas,se tiene la opcion para copiarlas:
1  Seleccionar la pestafia del mes a poner Metas.
1  Seleccioarel Mes que tiene las metas de verga laVentana décampoCopiar Otro Mes
1 Se envia un mensaje diciendo que se van a sustituir las me®@se mes por el seleccionado en la ventama ejemplo,
sila pestafia es del mes de Marzo y en la ventarsetecciona Febrero, se copian las metas de Febrero al mes de Marzo.
Presionar el boton Aceptar para copiar.

Copiar Metas de
Venta de un mes a
otro mes
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